(Senior) Immobilienmakler:in Wohnbau
M/W/D | 1010 WIEN | VOLLZEIT

Die LZH Group entwickelt Immobilienprojekte in Osterreich und Deutschland - mit Fokus auf Wohnbau und einem stark wachsenden
Gewerbebereich. Unser Leistungsspektrum reicht von der Grundsticksakquise Uber die Projektentwicklung sowie das
Projektcontrolling bis zur Verwertung und zum langfristigen Asset Management.

Aufgrund wachsender Nachfrage erweitern wir unseren Bereich der Wohnungsvermietung sowie Gesamtprojektverwertung fur
Bestandsinvestoren nun um den Einzelwohnungsvertrieb sowie externe Kunden - zu Beginn mit Fokus auf Wohnbau. Daflr suchen wir
eine erfahrene Personlichkeit, die den Bereich des Projekt- und Wohnungsvertriebs von Beginn an mit uns aufbaut. Du Ubernimmst ab
Tag eins Verantwortung - von der Mandatsakquise bis zum Aufbau von Prozessen und Team. Ruckenwind geben dir unser
Bestandsportfolio, unsere bestehende Projektpipeline, eine etablierte Marke, ein vorhandenes Netzwerk und ein diversifiziertes Team,
das mit dir zusammenarbeitet.

DEINE AUFGABEN

e Aufbau des LZH-Verkaufsbereichs im Wohnbau - inkl. Team- und Strukturaufbau, perspektivisch mit fachlicher Leitung
 Eigenverantwortliche Betreuung deiner Mandate - von der Einwertung Uber die Vermarktung bis zur Ubergabe

e Aktive Akquisition neuer Mandate und Aufbau langfristiger Beziehungen zu Eigentimern, Bautragern und Investoren

e Entwicklung von Vermarktungsstrategien fur Wohnungen, Hauser und ganze Wohnprojekte

e Mitgestaltung der digitalen Prozesse entlang der gesamten Kunden-Journey - von der Akquise bis zum Signing

DEIN PROFIL

e Mehrjahrige erfolgreiche Erfahrung im Vertrieb von (Wohn-)Immobilien mit belastbarem Netzwerk im (Wohn-)Immobilienmarkt
e Routine in der eigenstandigen Akquisition, Bewertung und Abwicklung von Mandaten

e Extrovertierte Personlichkeit mit professionellem vertrauenswurdigem Auftreten

e Unternehmerisches Denken und Lust, einen Geschaftsbereich mitaufzubauen

¢ Hohe Abschluss- und Beratungskompetenz und Affinitét zu digitalen Tools

e |Integritat, Verlasslichkeit und ein langfristiger, kundenorientierter Zugang

UNSERE BENEFITS UNSER ANGEBOT

o Flexible Arbeitszeiten & Tele-Arbeit o Attraktives, leistungsorientiertes Vergttungsmodell

e Junges Team mit flachen Hierarchien (Fixum + Provision), Zielgehalt € 100.000+ pro Jahr

e Abenteuerliche & vielseitige Teamevents e Essensgutscheine iHv € 960 pro Jahr & Jobticket

e Arbeitsplatz im Herzen von Wien e Spannende Entwicklungs- & Gestaltungsmoglichkeiten

se freuen wir uns auf Deine aussagekraftige Bewerbung inklusive Lebenslauf an career@Ilzh-group.com. Hununu m
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